A2.43 Opinionesy negociaciones/ Meningen en onderhandelingen
Modulo 6 Enel trabajo / Op het werk

A2.43 Opinionesy negociaciones

Meningen en onderhandelingen

“ El lenguaje no es un don genético, es un don social. Aprender un nuevo
!g!oma es convertirse en miembro del club, la comunidad de hablantes de ese
idioma.

“ Taal 1s geen genetische gave, het is een sociale gave. Een nieuwe taal lerenis
lid worden van de club — e gemeenschap van sprekers van die taal.”

Frank Smith
Objetivosde aprendizaje

Leerdoelen
? Situacion : Exprésate / Situatie : Uit je zelf
? Situacion : Aprende frases basicas para discutir puntos de vista/ Situatie : Leer basiszinnen om standpunten te bespreken
? Cultura : ¢EXisten jerarquias dentro de las empresas espafiolas? / Cultuur : Bestaan er hiérarchieén binnen Spaanse
bedrijven?

» Estefolleto para estudiantes esta disponible en multiples
traducciones.

Dezefolder voor studenten isbeschikbaar in meerdere vertalingen.

1. Gededltelijke downloads, audio en oefeningen beschikbaar op:
? https://spaans.colanguage.nl/leerplan/a2/43
2. Legende (beschikbaar op de website):

. . ? i i .
? Interactieve oefening. ?Audio met vertalingen

Recapitulacion y g ercicios de preparacion

Samenvatting en voor ber eidingsopdr achten

? https.//spaans.col anguage.nl/leerplan/a2/42

? https://spaans.col anguage.nl/l eerplan/a2/43/| eergeschiedenis
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A2.43 Opinionesy negociaci '\%n%s/ IM eni nggln en onderhandelingen
odu

A2.43 Vocabulario basico (13)

A2.43 Basiswoor denschat (13)
2 https:.//spaans.colanguage.nl/leerplan/a2/43

Spaans

Creer _ :
El cree quela granja es un lugar relajado.

El compromiso _ o
EI_E:ompromlso es fundamental en cualquier negociacion
exitosa.

Falso .
Esa historia suena falsita y no me convence.

L a contraoferta , ,
Opino que la contraoferta es mejor para el negocio.

Lanegociacion .
Creo guUe |a negociacién es una oportunidad para llegar a un
COmMpromiso positivo.

Laoferta .
Creo que la oferta es muy buena para nuestro negocio.

Negativo , _
Cre0 que € resultado del experimento es negativo.

Negociar o _
Ell0S negocian opinionesy propuestas creativas.

Opinar .

Yo opino que es una oferta positiva.
Positivo o

S oferta fue positivisima para ambas partes.

Rechazar _ "
Ellos rechazan enviar €l correo electroénico.

Sin duda

Sn duda, la oferta que nos presentaron es muy positiva para €l
negocio.

Verdadero )
Tu opinidn es mas verdadera que la mia sobre €l contrato.

06 Enel trabajo/ Op het werk

Nederlands

Geloven . .
Hij gelooft dat de boerderij een ontspannende plek is.

Het compromis N
Compromis is fundamenteel bij elke succesvolle
onderhandeling.

Vals , . :
Dat verhaal klinkt nep en overtuigt me niet.

Het tegenbod .
Ik ben van mening dat het tegenbod beter is voor de zaak.

De onderhandeli ng _ _ N
Ik denk dat onderhandeling een kans is om tot een positieve
overeenkomst te komen.

Het aanbod , .
Ik denk dat het aanbod erg goed is voor ons bedrijf.

N%gati ef . e
Ik denk dat het resultaat van het experiment negatief is.
Onderhandelen

Zij onderhandelen over meningen en creatieve voorstellen.

Meni ngen N _

Ik vind dat het een positief aanbod is.

Positief , » _ .
Hun aanbod was uiterst positief voor beide partijen.

Afwijzen |
Zij weigeren de e-mail te versturen.

Zonder tyvg el . ,
Zonder twijfel, het aanbod dat zij ons presenteerden is zeer

if
positief voor de

Waar "
Jouw mening is meer waar dan de mijne over het contract.
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A2.43 Opinionesy negociaciones/ Meningen en onderhandelingen
Modulo 6 Enel trabajo / Op het werk

A2.43.1 Dialogo: Negociacion de una oferta

A2.43.1 Dialoog: Onderhandeling over een aanbod

2 https:.//spaans.col anguage.nl/dial ogen/negoci acion-de-una-of erta

Pedro y Ana negocian sobre una oferta.

Pedro: ¢Qué opinas de la oferta?

Ana: Mi opiniodn es bastante positiva pero tenemos que negociar.
Pedro: Sin duda, pero ¢es buenao malalaoferta?

Ana: Es buena pero podemos hacer una contr aofer ta.

Pedro: Si, opino que es una buenaidea.

Ana: &Tu crees que € compromiso es fuerte?

Pedro: Si, pero la parte negativa es el precio. Es muy alto.

Ana: Entonces r echazamos la primera oferta.

Pedro: Si, vamos anegociar un poco y presentar nuestraidea.

Ana: jPerfecto! jPrepéarate, empezamos la nueva negociacion ahoral

Pedro en Ana onderhandelen over een aanbod.
Pedro: Wat vind je van de aanbieding?

Ana; Mijn mening is behoorlijk positief, maar we moeten onderhandelen.
Pedro: Zonder twijfel, maar is het aanbod goed of slecht?

Ana: Het is goed maar we kunnen een tegenbod doen.

Pedro: Ja, ik vind dat het een goed idee is.

Ana: Denk je dat de toewijding sterk is?

Pedro: Ja, maar het negatieve deel isde prijs. Dieis heel hoog.

Ana: Toen wezen we af het eerste aanbod.
Pedro: Ja, laten we een beetje onderhandelen en onsidee presenteren.
Ana; Perfect! Maak je klaar, we beginnen nu met de nieuwe onderhandeling!
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A2.43 Opinionesy negociaci '\%n,es/ Meni ngeeln en onderhandelingen

] ] odulo 6 Ene trabajo/ Op het werk
A2.43.1 Negociacion de una oferta

A2.43.1 Onder handeling van een aanbod

2 https:.//spaans.col anguage.nl/dial ogen/negoci acion-de-una-of erta

» Ejerciciol Preguntas de debate

Instruccién: Debatir las preguntas después de escuchar €l audio o leer €l texto.

. ¢Qué opina Ana sobre la of erta?

. ¢Cudl eslaparte negativa de la oferta seguiin Pedro?

1

2

3. ¢Qué deciden hacer Pedroy Anaal final?

4. ¢COmo expresas tu opinion en espafiol ? Da un gjemplo.
5

. ¢Qué es mas importante parati en una negociacion: el precio o e compromiso?
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A2.43 Opinionesy negociaci '\%n,es/ Meni ngeeln en onderhandelingen

] ] odulo 6 Ene trabajo/ Op het werk
A2.43.1 Negociacion de una oferta

A2.43.1 Onder handeling van een aanbod

2 https:.//spaans.col anguage.nl/dial ogen/negoci acion-de-una-of erta

» Ejercicio2:
Instruccion: Vul het juiste woord in.
negociar, compromiso, Sn duda, negociacion, positiva

Lo , pero ¢es buena o malala oferta?
Si, VamOoS @ ......coeeeeiireeee e un poco y presentar nuestra idea.
Mi opinion esbastante ...........ccccvereierenienne pero tenemos que negociar.

cracreesqued i es fuerte?

o~ WD

iPerfecto! jPreparate, empezamos|anueva..........ccccceevevvecenneenne. ahora

Oplossingen:
ugie100fsu G osiwoldwod yeansod g xeofeu "zepnp uis ‘T
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A2.43 Opinionesy negociaci '\%ngs/ Meni nggln en onderhandelingen

] ] odulo 6 Ene trabajo/ Op het werk
A2.43.1 Negociacion de una oferta

A2.43.1 Onder handeling van een aanbod

2 https:.//spaans.col anguage.nl/dial ogen/negoci acion-de-una-of erta

» Ejercicio3: Ordena € texto

Instruccion: Numeralas oraciones en el orden correcto y 1éelas en voz alta.

. Sin duda, pero ¢es buenao malalaoferta?
. Si, vamos a negociar un poco y presentar nuestra idea.
. Mi opinién es bastante positiva pero tenemos que negociar.
. Si, opino que es una buenaidea.
. Si, pero la parte negativa es el precio. Es muy alto.
10 jPerfecto! jPreparate, empezamos la nueva negociacién ahoral
. ¢&Tucrees que el compromiso es fuerte?
... Es buena pero podemos hacer una contraoferta.
1 ¢Qué opinas de la oferta?

... Entonces rechazamos |a primera oferta.

Oplossingen:
8Tv'90T'L'6C'6'E
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A2.43.2 Cuento: El juego de la negociacion

A2.43.2 Verhaal: Het spel van de onderhandeling

2 https:.//spaans.colanguage.nl/kortverhal en/el -juego-de-la-negociacion

Carlosy Ana negocian sobre el precio de un coche, expresando sus opinionesy llegando a un acuerdo.
Carlosy Ananegocian €l precio de un coche.

El cree quelaofertade Anaesbagja

Entonces ofrece una contr aofer ta.

Anaopina gque es un compromiso ver dader o.

Sin duda ella acepta la contraoferta.

Pero después cree que €l precio es demasiado alto.

Deciderechazar laoferta

El le muestra el coche de nuevo y ahora ella opina que el precio es bueno.
Al final Carlosy Anaencuentran una solucién positiva paralos dos.

Han hecho un buen trabajo de negociacién sin decir cosas falsas.

Carlos en Ana onderhandelen over de prijs van een auto, waarbij ze hun meningen uiten en tot een
overeenkomst komen.

Carlos en Ana onderhandelen over de prijs van een auto.

Hij denkt dat het bod van Ana laag is.

Dan doet hij een tegenbod.

Ana vindt dat het een echte overeenkomst is.

Zonder twijfel accepteert zij het tegenbod.

Maar daarna denkt ze dat de prijste hoog is.

Ze besluit om de aanbieding te weigeren.

Hij laat haar de auto opnieuw zien en nu vindt zij dat de prijs goed is.

Uiteindelijk vinden Carlos en Ana een positieve oplossing voor hen beiden.

Ze hebben goed werk geleverd in de onderhandelingen zonder val se dingen te zeggen.
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. . ] odulo 6 Enel trabajo / Op het werk
A2.43.2 El juego de la negociacion

A2.43.2 Het spel van de onderhandeling

2 https:.//spaans.colanguage.nl/kortverhal en/el -juego-de-la-negociacion

» Ejerciciol Preguntas de debate

Instruccién: Debatir las preguntas después de escuchar €l audio o leer €l texto.

. ¢Qué estan negociando Carlosy Ana?

. ¢Qué hace Carlos después de recibir la oferta de Ana?

1

2

3. ¢Por qué Anarechazala oferta?

4. ¢Algunavez has negociado algo? ¢Coémo fue la experiencia?
5

. ¢Crees que es importante llegar a un compromiso en una negociacion?

https.//www.colanguage.n| Ocho | 8


https://spaans.colanguage.nl/kortverhalen/el-juego-de-la-negociacion
https://www.colanguage.nl

A2.43 Opinionesy negociaci '\%n,es/ Meni ngeeln en onderhandelingen

. . ] odulo 6 Enel trabajo / Op het werk
A2.43.2 El juego de la negociacion

A2.43.2 Het spel van de onderhandeling

2 https:.//spaans.colanguage.nl/kortverhal en/el -juego-de-la-negociacion

» Ejercicio2:
Instruccion: Vul het juiste woord in.

opina, falsas, verdadero, oferta, Sn duda, negocian

1. El lemuestrael coche de nuevoy ahora€lla..........ccccvvveeeevcerennne gue €l precio es bueno.
2. Carlosy ANa.....cccocevvnenenenicee, el precio de un coche.

3. Elcreequela....ceeececrece. de Anaesbaja.

Ao oo ella acepta la contraoferta.

5. Han hecho un buen trabajo de negociacion Sin deCir COSaS ........cccvvevveieerieeieeseenn.

6. Anaopinague esun COMProMISO ........ccereereereereesrereennenne

Oplossingen:
0JopepeA "9 SES[e} ‘G BpNp UIS 7 eLejo "¢ ueloobeu zeuido T
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A2.43.3 Cultura: ¢Existen jerarquiasdentrodelas
empr esas espanolas?

A2.43.3 Cultuur: Bestaan er hiérarchieén binnen Spaanse bedrijven?
2 https://spaans.col anguage.nl/cultuur/jerarqui as-empresas-espanol as

Descubre cémo funcignan las jerarquias en las empresas espafiolas y como expresar tu opinién de manera
respetuosa en el trabajo.

En las empresas espafiolas las jerarquias son importantes y siguen un modelo tradicional. Los jefes toman las decisiones mas
importantes. Sin duda los empleados también pueden expresar sus opiniones pero lo hacen con respeto. Para esto la gente usa
frases como "En mi opinién..." o "Creo que...". La cultura de trabajo espafiola valora mucho €l respeto por la autoridad pero
también es abierta a escuchar ideas nuevas. Para subir en la jerarquia se necesitan tiempo y trabajo duro. Hoy en agunas
empresas modernas |la comunicacion es mas abierta.

Onthde?k hoE hiérarchieén in Spaanse bedrijven werken en hoe je op respectvolle wijze je mening kunt uiten
op het werk.

In de Spaanse bedrijven zijn hiérarchieén belangrijk en volgen ze een traditioneel model. De bazen nemen de belangrijkste
beslissingen. Zonder twijfel kunnen de werknemers ook hun mening uiten, maar ze doen dit met respect. Hiervoor gebruiken
mensen zinnen zoals "Naar mijn mening..." of "Ik denk dat...". De Spaanse werkcultuur waardeert het respect voor autoriteit
enorm, maar staat ook open voor het luisteren naar nieuwe ideeén. Omin de hiérarchie te stijgen, zijn tijd en hard werken nodig.
Vandaag de dag is de communicatie in sommige moderne bedrijven opener.
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A2.43.3 (Existen Jerarqwas dentrode Ias
empresasespanolas

A2.43.3 Bestaan er hiérarchieén binnen Spaanse bedrijven?
2 https://spaans.col anguage.nl/cultuur/jerarqui as-empresas-espanol as

2 Ejerciciolr  Preguntasdedebate

Instruccién: Debatir las preguntas después de escuchar €l audio o leer el texto.

1. ¢Como se puede expresar la opinion en el trabajo?

2. ¢Escomun subir en lajerarquia rapidamente en Espafia?

3. ¢Cbémo es la comunicacion en algunas empresas espariol as hoy?
4. ¢Te gustan debates de opinién?
5

. ¢Crees que la estructura de jerarquias de empresas en Espafia todavia esta bien o hay que cambiar
algo?
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A2.43 Opinionesy negociaciones/ Mening
Modulo

A2.43 Deberes/ gercicios

A2.43 Huiswerk / oefeningen
2 https:.//spaans.colanguage.nl/leerplan/a2/43

» Ejerciciol Traducey usa en una oracién

Instruccion: Elige una palabra, tradlcelay utilizala palabra en unafrase o didogo.

1. Verdadero

Oplossingen:
uazIM}V °G Jo1IeBoN ¥ S A "€ Siwoidwod BH 'z feepn T

en onderhandelingen
trabajo / Op het werk
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i L odulo 6 En‘el trabajo / Op het werk
A2.43 Deberes/ gercicios

A2.43 Huiswerk / oefeningen
2 https:.//spaans.colanguage.nl/leerplan/a2/43
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A2.43 Opinionesy negociaci '\%ngs/ Meni nggln en onderhandelingen

] . odulo 6 Ene trabajo/ Op het werk
A2.43 Tablas de conjugacion ver bal

A2.43 Werkwoor dsver voegingstabellen
2 https:.//spaans.colanguage.nl/leerplan/a2/43

Ser zjn Pretéritoimperfecto Creer geloven Pretérito imperfecto

Spaans Nederlands Spaans Nederlands
yo era ik was yo creia ik geloofde
tl eras jij was tu creias jij geloofde
él/ellaera hij/zij was él/ellacreia hij geloofde
NOSsotros/nosotras éramos wij waren nosotros/nosotras creiamos  wij geloofden
Vosotros/vosotras erais jullie waren vosotros/vosotras creiais  jullie geloofden
ellog/ellas eran Zij waren ellog/élas creian zZij geloofden

Responder antwoorden Pretérito imperfecto

Spaans Nederlands
yo respondia ik antwoordde
tU respondias jij antwoordde
él/ellarespondia hij/zij antwoordde

nosotros/nosotras respondiamos  wij antwoordden
vosotros/vosotras respondiais jullie antwoordden

ellog/ellas respondian zij antwoordden
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A2.43 Opinionesy negociaciones/ Meningen en onderhandelingen
Modulo 6 Enel trabajo / Op het werk

A2.43 Ejercicio de conjugacion verbal

A2.43 O€fening in wer kwoor dver voeging
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